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Penelitian ini dilatar belakangi hasil pengamatan peneliti, bahwa pengambilan stok barang pada 

toko Al Amin kepada supplier yang datang sebulan sekali dengan jumlah penjualan barang sering tidak 

sesuai yang menimbulkan penumpukkan stok barang atau kehabisan stok barang sebelum kunjungan 

supplier pada bulan selanjutnya. 

 Permasalahan penelitian ini adalah (1) Bagaimana membuat rancangan sistem informasi untuk 

memprediksi penjualan menggunakan metode Cubic di toko Al Amin? (2) Bagaimana membuat program 

sistem informasi untuk memprediksi penjualan menggunakan metode Cubic di toko Al Amin?. 

 Kesimpulan hasil penelitian ini adalah (1) Dari hasil perhitungan sistem aplikasi didapat jumlah 

prediksi penjualan gel pen untuk bulan Januari tahun 2014 sebanyak 35 buah. (2) Telah dihasilkan 

rancangan sistem informasi untuk memprediksi penjualan menggunakan metode Cubic di toko Al Amin. 

(3) Telah dihasilkan program sistem informasi untuk memprediksi penjualan menggunakan metode 

Cubic di toko Al Amin dengan spesifikasi antara lain Processor Intel Core i3, RAM 256 MB, Harddisk 

space 512 MB, Keyboard dan Mouse, Microsoft Win 98, 2000, Me, NT 4.0, NetBeans IDE 6.7.1, 

MySQL Server 6.0. (4) Untuk jumlah prediksi yang jauh lebih besar dari jumlah penjualan maka pemilik 

toko akan mengurangi stok barang dari jumlah prediksi untuk periode selanjutnya, sebaliknya untuk 

jumlah penjualan yang jauh lebih besar dari jumlah prediksi maka pemilik toko akan menambah sedikit 

stok dari jumlah prediksi untuk periode selanjutnya.  

Berdasarkan simpulan hasil penelitian ini, derekomendasikan: (1) Untuk lebih mempermudah 

user maka diperlukan adanya aplikasi transaksi sehingga untuk jumlah penjualan setiap bulan akan 

muncul secara otomatis dan user tidak perlu menginputkan jumlah penjualan sebelumnya, user  hanya 

perlu menginputkan bulan yang akan diprediksi. (2) Untuk mendapatkan nilai prediksi yang lebih akurat 

maka perlu menggunakan metode yang lebih mendekati dengan plot data sehingga akan didapat nilai 

prediksi yang lebih mendekati dengan  penjualan. 

 

Kata Kunci Cubic, Prediksi. 

mailto:umi.muminatul.j@gmail.com
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I. LATAR BELAKANG 

Anggaran penjualan merupakan titik 

awal penyusunan anggaran, karena untuk 

bisa membuat rencana yang lainnya perlu 

diketahui tingkat penjualan yang 

diharapkan, seperti anggaran pembelian 

barang dagangan dapat diselesaikan jika 

rencana penjualan telah diketahui 

(Andriana, 2008). Anggaran penjualan 

dilakukan untuk menaksir besarnya 

penjualan yang diharapkan selama waktu 

tertentu. Hal ini dimaksudkan agar ada 

kegiatan yang diarahkan untuk mencapai 

atau melampaui target yang telah 

ditentukan dalam anggaran penjualan 

(Tohar, 2000). 

Peramalan penjualan merupakan 

rencana penjualan atau peramalan 

penjualan untuk item yang dijadwalkan, 

sales forecast atau sales plan bersifat tidak 

pasti (uncertain) (Gaspersz, 1988). 

Peramalan penjualan diperlukan untuk 

melancarkan dan memaksimalkan 

penjualan dengan menentukan berapa 

sebenarnya jumlah persediaan secara 

optimal   (Kuswadi, 2006). 

Al amin adalah toko yang menjual 

berbagai keperluan alat tulis sekolah, 

dsb.Dalam pengambilan stok barang pada 

supplier yang datang sebulan sekali dengan 

jumlah penjualan barang sering tidak sesuai 

yang menimbulkan penumpukkan stok 

barang atau kehabisan stok barang sebelum 

kunjungan supplier pada bulan 

selanjutnya.Oleh karena itu agar tidak terjadi 

penumpukkan stok barang atau kehabisan 

stok barang maka diperlukan prediksi untuk 

menentukan jumlah penjualan setiap bulan 

supaya dapat menentukan stok barang yang 

sesuai dengan kebutuhan barang setiap 

bulan. 

Metode yang digunakan untuk 

melakukan prediksi penjualan pada skripsi 

skripsi ini menggunakan metode Cubicyang 

merupakan metode yang paling umum 

digunakan dalam peramlan untuk data time 

series (Siagian & Sugiarto, 2000), Oleh 

karena itu, pada penelitian ini dilakukan 

prediksi penjualan menggunakan metode 

Cubic untuk mengetahui penjualan barang 

dengan nama gel pen pada bulan Januari 

tahun 2014. 

II. METODE 

2.1. Prosedur Penelitian 

a. Studi Pustaka   

Merupkan suatu cara pengumpulan 

data melalui penelitian kepustakaan 

dengan mengkaji berbagai buku-buku 

sumber yang berhubungan dengan  

pembuatan skripsi ini  

b. Penelitian Lapangan  

Merupakan metode penelitian 

yang dilakukan  langsung ke lokasi 

penelitian untuk memperoleh data 

autentik mengenai sistem. Teknik 

penelitian yang dilakukan yaitu 

Observasi, Wawancara, Konsultasi dan 
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2.5 

2.6 

2.7 

2.4 

2.1 

2.2 

Perancangan Sistem 

c. Tempat dan waktu penelitian 

Penelitian ini bertempat di Toko 

Al Amin yang berlokasi di Jl. Raya 

Ngrajek, Ds. Sambirejo, Kec. 

Tanjunganom, Kab. Nganjuk selama 2 

bulan  dimulai pada bulan Januari 2014 

sampai dengan bulan Februari 2014, dan 

untuk penelitian selanjutnya dilakukan 

pada bulan Januari 2015 sampai bulan 

Juni 2015 

2.2. Metode Cubic 

Merupakan regresi dengan sebuah 

variabel bebas sebagai faktor dengan pangkat 

tiga.Cubictermasuk dalam regresi 

polynomial, adapun bentuk fungsi dari .cubic 

yaitu : 

Y = b0 + b1X + b2X
2
 +b3X

3
 2.1 

Untuk menduga koefisien b0, b1, b2, 

b3dapat menggunakan metode kuadrat 

terkecil yang dibantu dengan matrik. 

 

Persamaan diatas dapat diselesaikan 

menggunakan metode cramer, sehingga 

didapat perhitungan untuk b0, b1, b2, 

b3yaitu : 

 

III. HASIL DAN KESIMPULAN  

3.1. Perhitungan Metode 

Berikut ini adalah data penjualan alat 

tulis pada toko Al Amin dari bulan Januari 

2012 sampai bulan Desember 2013 yang 

dikelompokkan berdasarkan bulan. 

Tabel 3.1.jumlah penjualan 

 

Dari data diatas barang dengan nama barang 

gel pen adalah merupakan barang yang 

2.3 
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paling diminati oleh customer sehingga 

untuk menghindari hilangnya kesempatan 

penjualan, barang dengan nama barang gel 

pen perlu diperkirakan kebutuhannya setiap 

bulan dengan menggunakan metode Cubic. 

Sebagai tahap pertama hal yang perlu 

dilakukan adalah memisahkan barang 

dengan nama barang gel pen dari data objek 

lain sehingga diperoleh data penjualan 

selama 24 bulan sebagai berikut: 

Table 3.2.Penjualan Gel Pen Bulan Januari 

2012 Sampai Desember 2013 

 

Dari data diatas maka dibuatlah grafik untuk 

mengetahui plot data penjualan sehingga 

menghasilkan plot penjualan barang dengan 

nama barang gel pen selama 24 bulan dari 

tahun 2012 sampai tahun 2013 sebagai 

berikut (gambar 3.1). 

Y
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mbar 3.1. Data Plot Penjualan Gel Pen 

Tahun 2012 sampai Tahun 2013 

 

Dari gambar diatas (gambar 3.1) dapat 

diketahui bahwa plot tren penjualan 

memiliki kecenderungan terhadap pola cubic 

dengan persamaan y= b0 + b1x + b2x
2
+ 

b3x
3
, dimana y adalah jumlah penjualan dan 

x adalah atribut waktu, sehingga untuk 

memperoleh model peramalan dengan 

persamaan y= b0 + b1x + b2x
2
+ b3x

3
 

terlebih dahulu perlu dicari nilai b0 + b1 + 

b2 + b3 (persamaan 2.3 – 2.7).    

Tabel 3.3.Perhitungan Untuk Menentukan 

Model Peramalan Cubic 

y=b0+b1x+b2x
2
+b3x

3

 

Setelah diketahui nilai perhitungannya maka 

tahap selanjutnya yaitu menentukan 

koefisien b0, b1, b2 dan b3 yang mana dicari 

menggunakan rumus pada (persamaan 2.3-

2.7) sehingga menghasilkan nilai sebagai 

berikut: 
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Setelah nilai b0, b1, b2 dan b3 ditentukan, 

langkah selanjutnya adalah menginputkan 

nilai b0, b1, b2 dan b3 pada persamaan y= 

b0 + b1x + b2x
2
+ b3x

3
 sehingga diperoleh 

prediksi penjualan untuk bulan ke-25 

sejumlah 30 buah (persamaan 2.1). 

 

3.2. Perancangan Aplikasi 

Berikut ini perancangan sistem 

prediksi penjualan dimana proses dimulai 

dari user melakukan login terlebih dahulu 

yang selanjutnya user menginputkan jumlah 

penjualan barang pada bulan sebelumnya 

dan menginputkan kriteria bulan yang akan 

diprediksi, kemudian menampilkan prediksi 

penjualan barang (gambar 3.2) 

 

User

Login

Input Barang

Input Jumlah 

Penjualan

Memprediksi 

Penjualan

Lihat Data 

Prediksi

 

Gambar 3.2. Use Case Diagram 

Berikut ini concept data model (CDM) 

struktur data dalam bentuk logik dari sistem 

prediksi penjualan (Gambar 3.3) 

 

Gambar 3.3..Concept Data Model(CDM) 

Pada gambar diatas, CMD terdiri dari empat 

tabel, yaitu tabel user, tabel barang, tabel 

penjualan dan tabel prediksi.Berikut ini 

physical data model (PDM) basis data dalam 

bentuk fisik dari sistem prediksi penjualan 

(gambar 3.4) 

 

Gambar 3.4. Physical Data Model(PDM) 
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3.3. Implementasi Sistem 

3.3.1. Flowchart Sistem 

 

Gambar 3.5 flowchart sistem 

3.3.2. Tampilan Program 

3.3.2.1. Tampilan Input 

a. Tampilan Input Log In 

 

Gambar 3.6 log in 

b. Tampilan Edit User 

 

Gambar 3.7 edit user 

c. Tampilan Barang 

 

Gambar 3.8 barang 

d. Tampilan Penjualan 

 

Gambar 3.9 penjualan 

e. Tampilan Cubic 

 

Gambar 3.10 prediksi cubic 
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3.3.2.2. Tampilan Output 

a. Tampilan Menu 

 

Gambar 3.11 menu 

b. Tampilan Profil Toko “Al Amin” 

 

Gambar 3.12 profil toko  

c. Tampilan Profil Penulis 

 

Gambar 3.13 profil penulis 

d. Tampilan Barang 

 

Gambar 3.14 barang 

e. Tampilan Penjualan 

 

Gambar 3.15 penjualan 

f. Tampilan Data Penjualan dan Prediksi 

 

Gambar 3.16 penjualan dan prediksi 
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g. Tampilan Grafik 

 

Gambar 3.17 grafik 

3.4. Pengujian Aplikasi 

Pengujian aplikasi ini terdiri dari 10 

kriteria yang dinilai oleh responden, antara 

lain: 

1. Isi informasi yang dihasilkan oleh 

aplikasi.  

2. Aplikasi yang digunakan menghasilkan 

laporan yang tepat. 

3. Aplikasi yang digunakan menghasilkan 

informasi yang cukup. 

4. Aplikasi yang digunakan bersifat akurat. 

5. Kepuasan akan tingkat akurasi aplikasi 

6. Aplikasi yang digunakan mampu 

memberikan informasi yang dapat 

dipahami secara jelas 

7. Aplikasi bersifat user friendly 

8. Mudah penggunaan aplikasi tersebut 

9. Memperoleh informasi tepat waktu 

10. Aplikasi yang digunakan meghasilkan 

informasi yang bersifat mutakhir/up to 

date. 

Berikut ini adalah tabel hasil dari 

kuisioner : 

Tabel 3.9. kuisioner 

 

Keterangan : 

STS : sangat tidak suka 

TS  : tidak suka 

N  : netral 

S  : suka 

SS  : sangat suka 

Dari tabel hasil kuisioner (tabel 4.1) 

secara keseluruhan rata-rata Aplikasi 

Prediksi Penjualan adalah Netral dengan nilai 

rata-rata 3,3. 

3.5. Kesimpulan 

a. Dari hasil perhitungan sistem aplikasi 

didapat jumlah prediksi penjualan gel 

pen untuk bulan Januari tahun 2014 

sebanyak 35 buah.  

b. Telah dihasilkan rancangan sistem 

informasi untuk memprediksi penjualan 

menggunakan metode Cubic di toko Al 

Amin.  

c. Telah dihasilkan program sistem 

informasi untuk memprediksi penjualan 

menggunakan metode Cubicdi toko Al 

Amin dengan spesifikasi antara lain 

Processor Intel Core i3, RAM 256 MB, 

Harddisk space 512 MB, Keyboard dan 

Mouse, Microsoft Win 98, 2000, Me, NT 
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4.0, NetBeans IDE 6.7.1, MySQL Server 

6.0. 

d. Untuk jumlah prediksi yang jauh lebih 

besar dari jumlah penjualan maka 

pemilik toko akan mengurangi stok 

barang dari jumlah prediksi untuk 

periode selanjutnya, sebaliknya untuk 

jumlah penjualan yang jauh lebih besar 

dari jumlah prediksi maka pemilik toko 

akan menambah sedikit stok dari jumlah 

prediksi untuk periode selanjutnya.  

3.6. Saran  

a. Untuk lebih mempermudah user maka 

diperlukan adanya aplikasi transaksi 

sehingga untuk jumlah penjualan setiap 

bulan akan muncul secara otomatis dan 

user tidak perlu menginputkan jumlah 

penjualan sebelumnya, user  hanya perlu 

menginputkan bulan yang akan 

diprediksi.  

b. Untuk mendapatkan nilai prediksi yang 

lebih akurat maka perlu menggunakan 

metode yang lebih mendekati dengan 

plot data sehingga akan didapat nilai 

prediksi yang lebih mendekati dengan  

penjualan. 
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